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Streszczenie projektu

Stworzenie i wdrozenie rozwigzania Connecto DMS, a nastepnie przeprowadzenie szkolenia z poszczegdlnych modutéw — to dziatania,
ktdre zostaty zlecone specjalistom z Connecto przez firme Granit. Wdrozono system Connecto DMS oraz zintegrowano go z rozwigzaniem
Comarch ERP XL. W prace zaangazowano specjalistow z dziatu programistycznego i wdrozeniowego. W trakcie dziatan utrzymywano
kontakt z Klientem, a samo wdrozenie oprogramowania w zaden sposdb nie przeszkadzato w biezgce]j pracy przedsiebiorstwa.

Firma Granit Sp. z 0.0. z siedzibg w Brzesku, w woj. Matopolskim, dziata nieprzerwanie od 1991 roku na rynkach kamieniarskich w Polsce,
Niemczech oraz innych krajach europejskich. Dostarcza kompleksowe rozwigzania w zakresie doradztwa, projektowania, produkcji
i montazu fasad z kamienia naturalnego, a takze innych oktadzin. Jako Generalny Wykonawca inwestycji, buduje obiekty ustugowo-
handlowe, przemystowe, biurowe czy mieszkaniowe. Firma przeprowadza takze remonty generalne, rozbudowy i przebudowy obiektow
ustugowo-handlowych oraz przemystowych.

Przedsiebiorstwo Granit potrzebowato systemu informatycznego, ktéry pozwoli zapanowac nad codziennymi dziataniami, zwigzanymi
z przyjmowaniem dokumentéw oraz ich rozliczaniem. Réwnie wazne byto wdrozenie oprogramowania umozliwiajgcego zarzadzanie
konkretnym projektem. Teraz system Connecto DMS funkcjonuje na kazdym szczeblu firmy.

Cel projektu

Gtéwnym celem projektu byto usprawnienie funkcjonowania dziatéw: ogdlnobudowlanego, kamieniarskiego, ksiegowego oraz dziatu
administracji. Wdrozenie miato wyprze¢ dominujacy w przedsiebiorstwie fizyczny obieg faktur. Przede wszystkim z tego wzgledu,
ze sam proces dostarczania dokumentow byt czasochtonny, a ryzyko ich zagubienia lub zniszczenia ogromne.

Poprzez wdrozenie klient chciat uzyskaé¢ swobodny przeptyw dokumentéw i informacji oraz staty dostep do wszelkiego rodzaju faktur
i umow. Potrzebowat rozwigzania, dzieki ktéremu zarzadzanie projektem, jego rozliczanie czy raportowanie, bedzie mozliwe w jednym
miejscu. Ponadto raporty w systemie powinny by¢ czytelne i zawiera¢ informacje z konkretnego obszaru firmy. Kontrahentowi zalezato
takze na tym, by otrzymane raporty analizowa¢ wedtug okreslonego czasu, produktu lub zlecenia.

Sam dostep do informacji réwniez miat zostac utatwiony. Dla wiascicieli firmy Granit istotne byto, by podglad faktury czy umowy byt
mozliwy caty czas. Wszystkie moduty systemu Connecto DMS powinny integrowac sie z systemem Comarch ERP XL.
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Rozwigzania dla Klienta

Po spotkaniach z Klientem, wystuchaniu potrzeb i oczekiwan oraz po obszernej analizie potrzeb, obie strony zgodnie stwierdzity,
Ze istotne bedzie wdrozenie nastepujgcych rozwigzan dla poszczegdlnych dziatow firmy:

e Kancelaria: ksiega kancelaryjna, pisma przychodzace i wychodzace;

e Obieg dokumentow: faktury kosztowe, oferty, umowy, protokoty, reklamacje, zamowienia;

e Zarzadzanie projektami w podziale na typy projektéw (Ogélnobudowlane, Kamieniarskie, Zaktad obrébki kamienia, Slusarnia);

e  Projekty reklamacyjne — dotyczy to zakoriczonych projektéw. Same reklamacje dotyczg przewaznie konkretnego elementu. Dzieki
systemowi, dostepna jest cata historia i opis czesci projektu, ktdry wymaga naprawy;

e Raporty Business Intelligence — wykorzystywane gtéwnie do raportowania planowanych kosztéw i przychodédw w danej jednostce
czasu;

e Dokonano rowniez integracji systemu Connecto DMS z systemem Comarch ERP XL w obszarze: faktury kosztowej, faktury
sprzedazowej, dokumentdéw magazynowych, polecenia ksiegowania).

Efekty wdrozenia rozwigzania

WSszystkie zaplanowane dziatania zostaty zrealizowane. Efekty wdrozenia oraz réznice w dziataniu przedsiebiorstwa obrazuje ponizsza
tabela:

MODUL PRZED WDROZENIEM WDROZENIE PO WDROZENIU

¢ dokument trafia
bezposrednio do adresata

® reczne wpisywanie " . .
N pIsy w wersji elektronicznej

informacji do ksiegi

kancelaryjnej o wszystkie wersje papierowe

(byto to czasochtonne) Wdrozono rejestr . Al
. . sg w jednym miejscu
. pism przychodzacych i . g
Kancelaria ) . (np. sekretariat, archiwum)
¢ fizyczne przekazywanie wychodzacych wraz z
pism do odpowiednich obiegiem dokumentéw

e ograniczona ilos¢
dokumentéw
wprowadzanych do
systemu, dzieki czemu
zachowany jest porzadek

0s6b (utrudniona kontrola
dokumentodw, nikt sie nie
zajat np. faktura).




MODUL PRZED WDROZENIEM WDROZENIE PO WDROZENIU
o faktury trafiajg
bezposrednio do
zainteresowanych oséb (to
® reczne wprowadzanie 2E§2rr)1atyczn|e przyspiesza
dokumentu g
. . Wdrozono elektroniczny e proces akceptacji faktury
* fizyczne przekazywanie obieg faktur wraz z zdecydowanie przyspieszyt
Obieg faktur faktur g ¥ przyspieszy

dekretacja reczna na
projekty (zatwierdzanie
kosztu, materiatu, sprzetu)

przenoszeniem dokumentow
do systemu Comarch ERP XL

dokumenty, ktére
znajdujg sie w systemie sg
bezposrednio dekretowane

uprawnieni uzytkownicy
majg dostep do faktur
w kazdym momencie

Rejestr dokumentéw
dotyczacy budéw
(zamdwienia, umowy, oferty,
reklamacje)

dokumenty byty rozrzucone
po wielu dziatach firmy

wystepowaty tylko w wersji
,Ppapierowej”, przez co
dostep do konkretnych
dokumentéw byt
ograniczony

trudniej byto znalezé
konkretna fakture lub
zapytanie

Wdrozono rejestr
dokumentéw

uporzadkowanie kazdego
rodzaju dokumentu

dostep w zaleznosci od
odpowiednich uprawnien
(np. kierownik)

szybki dostep do
dokumentu wraz

z zatgcznikami z kazdego
miejsca

Zarzadzanie projektami

kierownicy otrzymywali
informacje o wynikach
swoich projektéow raz w
miesigcu, w oparciu o dane
z ksiegowosci

dokumenty zwigzane
z projektami znajdowaty sie
w réznych miejscach

kierownicy nie posiadali
narzedzia do planowania
budzetu na konkretny
projekt

Wdrozono projekty wraz z
budzetami oraz ich petna
dokumentacja

mozliwosé planowania
projektow (tworzenie
budzetu)

biezacy dostep do
aktualnych wynikéw
finansowych (m.in. widag,
gdzie sg przekroczenia na
danej pozycji budzetowej)

dostep do dokumentéw pod
projektem jest widoczny dla
kierownika projektu

i tzw. zespotu projektowego
(faktury, umowy, protokoty,
pisma przychodzace oraz
wychodzace dotyczace
projektu).

Business Intelligence

brak mozliwosci tworzenia
raportéw dotyczacych
wynikow projektow

w danym momencie

Wdrozono Business
Intelligence (mechanizmy,
ktére pozwalajg na biezgco

raportowac dziatania.
Kierownicy moga miec raport
dotyczacy wykonanych
prac oraz ilosci uzytych
materiatéw).

kontrola i analiza kazdego
z prowadzonych projektow

grupowanie dziatami lub
catoscig projektéw w danym
czasie (dziern/miesigc/rok)
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Integracja z Comarch ERP XL

System zostat w petni zintegrowany z Comarch ERP XL w zakresie kontrahentdw. Kazdy z nich, dodany do XL, jest widoczny w Connecto
DMS i odwrotnie. Faktury kosztowe po petnej akceptacji w DMS trafiajg do Comarch ERP XL.

Rozwigzanie pozwala na peten proces dekretacji oraz akceptacji dokumentu. Redukuje rowniez czas wprowadzania ich do systemu
finansowo - ksiegowego. Dokumenty faktur sprzedazy, polecen ksiegowania i wydan zewnetrznych, ktére rejestrowane s3 w Comarch
ERP XL, dostepne s w Connecto DMS. Dzieki temu mozna je rozlicza¢ w konkretnych projektach.

Sam obieg dokumentéw takze dziata szybciej. Przed wdrozeniem faktura mogta dociera¢ do adresata nawet kilka dni. Teraz czas od
rejestracji w systemie Connecto DMS do pojawienia sie dokumentu w Comarch ERP XL liczony jest w sekundach.

Podsumowanie

Po raz kolejny potwierdzito sie, jak wazna jest wspodtpraca Klienta oraz firmy wdrazajgcej oprogramowanie. Zaangazowanie obu
stron nie tylko pozwolito specjalistom z Connecto wykazac¢ sie umiejetnosciami, ale takze poznac¢ niektore z tajnikdw branzy, w jakiej
funkcjonuje Granit. Dzieki temu, wdrazanie systemow u Klientéw z gatezi handlowo - ustugowej, moze by¢ jeszcze szybsze, sprawne
i bardziej precyzyjne. Smiato mozemy powiedzie¢, ze jeste$my partnerem do rozmowy, z wiedza i pomystem na realizacje.

Komentarz Klienta

System DMS od Connecto pozwolit nam pracowac nie tylko sprawniej, ale przede wszystkim spokojniej. Nasze projekty sq ,,pouktadane”,
dokumenty trafiajq bezposrednio do o0sob, ktdrych dotyczq, a powstajgce raporty pozwalajg nam na podejmowanie trafnych decyzji.
Przyjazna atmosfera wdroZenia oraz doswiadczenie ludzi z Connecto tylko utwierdzifo mnie w przekonaniu, ze nasz wybdr byt trafny.

Grzegorz Popiela — Prezes Zarzqdu

GRANI»




