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Tekst: Katarzyna Pachelska

W tym roku sosnowiecka firma informatyczna Connecto Swie-
tuje 15-lecie dziatalnosci.

Zatozyto ja w 2005 1. trzech przyjaciét: Piotr Was, Aleksan-
der Splesnialy i Michat Swierczyna. Swoja firme nazwali
Connecto od facinskiego stowa: ,connecto, -ere, -xui, -xum”,
ktore oznacza ,jednoczyc”. Ich pierwsza siedziba byt pokéj nu-
mer 809 na 8. pietrze biurowca przy ul. Teatralnej w Sosnow-
cu. Pierwszym sprzedanym przedmiotem - dysk twardy za 210
zt. Sami malowali §ciany pierwszej siedziby, ustawiali meble.
A potem wymyslili Connecto Data Management System.

Ideabyla taka: - ChcieliSmy stworzy¢ system, na ktérym sie
znamy. System, do ktérego nie trzeba sie dostosowywad, bo to

Strefa marki
IT

on dostosowuje sie do sposobu, w jaki klient pracuje, nie od-
wrotnie - wspominaja dzisiaj zatozyciele firmy.

?l erwszym planle nie
tec nologia, tylko cztowiek

Odwracaja porzadek. Na pierwszym planie ustawiaja czto-
wieka. Klient staje sie sprzymierzenicem, partnerem. Zaczyna-
ja od biatej kartki papieru. Na niej rozrysowuja krok po kroku
procesy w firmie - obieg dokumentéw i danych. A potem je
informatyzuja, szyjac garnitur na miare klienta, jego potrzeb
ioczekiwan. Kazde wdroZenie jest dzieki temu inne.

Zakazdym razem pisza program od podstaw. Nie ma prze-
ciez jednego sposobu zarzadzania, a Connecto Data
Management System jest narzedziem, ktére ma pomagac efek-
tywnie prowadzi¢ firme. Dlatego jest niepowtarzalny i w 100
proc. odpowiada na potrzeby klienta. Zresztg cate Connecto
pracuje na wlasnym DMS-ie. Nowe rozwigzania najlepiej te-
stuje sie przeciez na sobie. Ten sposob dzialania pozwala nie-
ustannie dobudowywaé¢ potrzebne funkcje. A Data
Management System staje sie pochodng potrzeb klientéw
Connecto, ich doswiadczen, oczekiwar i wizji. Elementy waz-
ne i sprzedawalne wchodza do rdzenia. - Nasz DMS nigdy sie
nie da zaszufladkowad, i to jest jego najwiekszy atut - méwi
Aleksander Sple$nialy, jeden z zatozycieli Connecto.

Pietnascie lat temu startowali we tréjke. Dzi$ zatrudniaja
siedemdziesieciu pracownikéw;, a centrala w Sosnowcu doro-
bita sie oddziatu w Eodzi. Z ulicy Teatralnej przeprowadzili sie
naMariacka, gdzie kupili i wyremontowali pomieszczenia po le-

FOT. MARZENA BUGAEA-AZARKO

Zatoga firmy
Connecto
Sosnowiec.
Na pierwszym
planie szefo-
wie: Aleksan-
der Splesniaty
i Piotr Was,
zatozyciele

-Nasz Data
Management
Systemnie da
sig zaszuflad-

kowac, ito
jest Ij(ego naj-
wigkszy atut
- mowi
Aleksander
Splesniaty

036

Strefa Biznesu MARZEC 2020



Connecto
Firma z branzy
informatycznej.
Zatozona przez

trzech przyjaciét.
Dziataod 15 lat
w Sosnowcu,
ma tez oddziat

w todzi. Buduje

systemy informa-
tyczne pomagaja-

ce w zarzadzaniu
firmg na podsta-
wie autorskiego
Connecto Data
Management
System.

Strefa marki
IT

gendarnym kinie Metalowiec. To model rozwoju znany z wie-
Iu postindustrialnych dzielnic w europejskich miastach - nie-
mieckiego Berlina czy norweskiego Stavanger. W zdewasto-
wanych, opuszczonych, poprzemystowych miejscach (w przy-
padku Metalowca pokulturalnych) ozywa sektor kreatywny.

IT catkiem nieZle odnajduje sie w dawnym sosnowieckim
kinie, ktérego przestrzen okazuje sie taskawa, bo pozwala nare-
aranzacje zgodnie z potrzebami rozrastajacego sie o kolejnych
pracownikéw Connecto.

Réznorodnosé charakterow

iswoboda

- Polaczyli nas szefowie - méwi Anna Smolifiska, pracujaca
od czternastu lat w administracji. I dodaje: - Kazdy z szeféw
jest inny, cato$ciowa wizja firmy to konglomerat ich osobowos-
ci. - Ich ambicja byto stworzenie czego$ wlasnego, wedtug wilas-
nego uznania, wedtug wlasnej koncepgji, dziatania pod wias-
ne dyktando - uzupeknia Justyna Stepien, ksiegowa i kadrowa,
ktéra z Connecto zwigzana jest prawie od poczatku.

Michat Swierczyna, zatozyciel i prezes Connecto, odbija pi-
teczke: - Mnie z kolei najbardziej fascynuje r6znorodno$é cha-
rakter6w i swoboda ludzi pracujacych w tej firmie.

Piotr Was - drugi z zatozycieli - wskazuje na tolerancje
iumiejetno$¢ wspoipracy jako wartosci kluczowe dla rozwoju
firmy. Ma poczucie, Ze spotkali sie w niej ludzie skrajnie r6zni,
ktorzy nie zetkneliby sie ze soba nigdzie indziej. A tutaj,
w Connecto, potrafig wspélnie dziataé.

Michat Nowak, szef serwisantéw, uzywa metafory: - Pracu-
ja tu wolne ptaki - troche tobuzy, troche sokolnicy. Sokota nie
mozna pusci¢ samopas, a mimo to wydaje sie by¢ ptakiem za-
dowolonym z latania.

W Connecto jest miejsce na samodzielno$¢, nie
na samowolke - Data Management System czuwa nad proce-
sami, uzywany jest w codziennych aktywnosciach i przez pra-
cownikéw, i przez zarzad. Kazdy wie, dlaczegoipo co przycho-
dzi do pracy. Struktura firmy pozostaje maksymalnie ptaska.
- Duzo mozemy, a jeszcze nie jesteSmy korporacja, w ktérej za-
1zad nie uczestniczy w procesach; Connecto daje mozliwos¢
bezposredniego, ludzkiego kontaktu oraz narzedzia duzych
firm informatycznych - podsumowuje trzeci z zatozycieli,
Michat Swierczyna.

Ponad 700 realizacji w portfolio

W portfolio Connecto ma ponad 700 realizacji. Oprécz wias-
nego Connecto Data Management System firma jest partne-
rem Comarchuiwdraza systemy klasy ERP (Comarch XLiOp-
tima). S one ksiegowym, twardym uzupehieniem, miekkie-
go Connecto DMS-a. To wspétpraca niemal idealna. Connecto
DMS ma jednak te przewage, ze potrafi zintegrowac sie z kaz-
dym programem ksiegowym i wpisa¢ w strukture kazdej fir-
my. Jest kluczowy, bo dzieki rozwigzaniom wymyslonym przez
Connecto pracownik otrzymuje wsparcie w postaci oprogra-
mowania utatwiajacego prace, a pracodawca kontroluje pra-
cownikéw w spos6b miekki, nieopresyjny.

Jak z tych narzedzi korzystaja klienci? Firma Caldo Izolacja
uzywa Connecto DMS-a prawie do wszystkiego. Wystawia ofer-
ty, ewidencjonuje kosztorysy, prowadzi rejestr pism przycho-
dzacych i wychodzacych, nadaje bieg fakturom kosztowym
izamo6wieniom. - To narzedzie zapewnia ptynnos¢ wszystkich
naszych wewnetrznych proceséw, odpowiada za cato$¢ obie-
gu danych, jakie s3 nam potrzebne do funkcjonowania -
moéwia w Caldo.

Zkolei Ban-Food przepisat DMS-a na aplikacje software'owa
dorealizowania zaméwiern. Jej zadaniem jest wsparcie sprze-
dazy przy uwzglednieniu zmiennych, jakie wplywaja nakosz-

ty. Zeby dostosowac program do wymagan Klienta, pracowato
jednoczes$nie o$miu informatykéw. - Supportujemy klienta,
anie tylko wspieramy system - podkresla Tomasz Wilczyriski,
kierujacy dziatem programowania.

Najwazniejsze sarelacjeiwymiana

wiedzy

W tym roku Connecto zostato Diamentem Forbesa 2020.
Najwazniejsze dla ludzi z firmy bylo jednak to, ze w zestawie-
niu znaleZli sie klienci uzywajacy na co dzieri Connecto
Data Management System - SPEC-BRUK, FlexiPower czy
Drogopol.

- To, ze w rankingu nasi klienci lokujq sie znacznie wyzej
od nas, bardzo mnie cieszy. Czuje satysfakcje, bo sprzedaliSmy
im produkt, ktory $wietnie wykorzystuja - méwi Maciej Lata-
Ia, szef sprzedazy Connecto. - Pokazujemy nowe rozwigzania.
Moze nawet klienci o nich styszeli, ale podczas prezentacji
otwieraja im sie oczy na mozliwosci, jakie daje system. To jak
niesienie kaganka o$wiaty - dodaje.

Anna Ujwary-Gil napisata o Connecto ksiazke. ,Audyt za-
sob6w niematerialnych z wykorzystaniem analizy sieci orga-
nizacyjnej” to 277 stron badan i analiz. Naukowa publikacja po-
twierdza, ze w firmie najwazniejsze sg relacje i wymiana wie-
dzy. Znajomo$¢ umiejetnosci innych oséb z zespotu oraz do-
step do zasobow i informacji. A Connecto lubi dzieli¢ sie wie-
dza. Dlatego z okazji obchodzonych w tym roku 15. urodzin
uruchomito nowy projekt - Connect to Biznes Café.

Nowy projekt - Connect to Biznes Café

W kazdy ostatni wtorek miesigca zaprasza goscia specjal-
nego i opowiada o wybranym problemie, dla ktérego rozwia-
zaniem jest informatyzacja proceséw zarzadzania.

- Nie zamienitabym Connecto DMS-a na Zadne inne narze-
dzie - méwi Dorota Zembal z sosnowieckiej firmy Bart, ktéra
byta goSciem pierwszego ze spotkan. W Barcie nadzorowata
przygotowanie i uruchomienie systemu.

Andrzej bukasiak, ktéry w Connecto odpowiada za wdroze-
nia, méwi: - Technicznie rzecz ujmujac, Connecto DMS to pro-
gram, w ktérym mozna zrealizowa¢ dowolny proces - pozwa-
la na zaprojektowanie wszystkich elementéw, posiada duza
moc. I dodaje: - To system, ktory jest silnikiem przedsiebior-
stwaikazdy element tego silnika odpowiada za czastke firmy.

Poszczeg6lne elementy ,silnika” beda przedmiotem roz-
wazan kolejnych odston Connect to Biznes Café, na ktére na-
lezy sie rejestrowac przez dedykowana wydarzeniu strone:
wiedza.connecto.pl. Tam znajduja sie takze podcasty i filmy
ze spotkan.

Czego boja sie szefowie Connecto

Sosnowiecka firma IT dzieki wykorzystaniu najnowszych
technologii pokazuje ludzki wymiar biznesu i pozwala nad nim
-réwniez po ludzku - zapanowac.

Wadrozenia s3 zawsze okraszone wysitkiem i ogromnymi
naktadami pracy, tak Connecto, jak i klientéw, ktorzy
wspotkreujac system, tworza wiasny obszar wiedzy i pracy. Im
bardziej specyficzny, tym lepiej. Im bardziej elastyczny, tym
ciekawiej. A system od lat jest oczkiem w glowie twércow.
Connecto DMS rozwija sie z kazdym wdrozeniem. Firma ros-
nie.

Czego sie boja szefowie Connecto? - Obawiamy sie, Ze przyj-
dzie moment, w ktérym nie bedziemy znali imion wszystkich
naszych pracownikéw. Teraz (jeszcze) znamy - méwia.

1 zastanawiajg sie nad niespodzianka z okazji pietnastolecia
firmy. Pie¢ lat temu wybrali sie... ach, to niewazne gdzie. Waz-
ne, Ze razem.
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